
「オムニチャネル」と聞いて、ぱっとまだまだイメージがつかない方が多いかと思います。オムニって何？？？

そんなあなたに、今回、物流に携わる皆様に当社代表の角井がオムニチャネルについて、丁寧にわかりやすく書き下ろした

「新刊“オムニチャネル戦略”」の内容をじっくりとセミナーにてお話しをさせていただきます。

その内容の概略ですが、インターネットが２０００年以降急速に普及して、ネットで商品を買うということが日常の生活に取り入れ

られました。しかし、実際のリアル店舗での商品の管理と、ネット上の在庫の管理は別にして二重に在庫するなど、ネットとリアル

店舗との融合は思った以上に進んでいなかったのです。また、リアル店舗においては、“ショールーミング”という言葉に代表され

るように、ネットに売上を持って行かれてしまうということで、今もネット販売を目の敵にしているところも多いのが実状です。

しかし、今なぜオムニチャネルが必要とされるのか？というと、スマートフォンの普及によって、いつでもどこでも簡単にインター

ネットで商品が変えてしまう世の中に変わってしまったからです。併せて、物流のスピードが上がり、一昔前の商品を注文してから

３日も５日もかかるようなことはなくなり、現在では、早ければ即日配達されるため、お店にわざわざ欲しいものを買い物にいかな

くてもよい利便性が実現しているのです。では、これからは、「顧客」中心のオムニチャネル戦略が必須の時代に突入したのです。

・受講票は、お申込いただきましたら、メールでご返送致します。

・到着した受講票は必ずご持参下さい。受講券として受付にて回収致します。

・セミナー当日は受付にて受講票のご提示と、ご参加者様全員のお名刺の頂戴をお願いしております。

・受講料は税込です。◎キャンセル料は、開催３営業日前から１００％申し受けます。

◆受講票・受講料請求書送付につきまして

・上記価格は、１社様でお申し込みの価格となります。複数社様が１つの申込書でお申込いただくことはできません。

・受講料は税込です。◎キャンセル料は、開催３営業日前から１００％申し受けます。

株式会社イー・ロジット

教育責任者 清水 一成

「最新通販物流動向」

〜即日配送の時代に、荷主と物流事業者は分かりあえるのか〜

①弊社ホームページへアクセスして、ＷＥＢからのお申込をお願い致します。

②裏面のFAX申込書による受付もできます。

◆同日開催 講師を囲む情報交換会のご案内

セミナーセミナーセミナーセミナー終了後終了後終了後終了後、情報、情報、情報、情報交換会を開催致します交換会を開催致します交換会を開催致します交換会を開催致します。こちら。こちら。こちら。こちらへも是非ご参加くださいませ。へも是非ご参加くださいませ。へも是非ご参加くださいませ。へも是非ご参加くださいませ。

時間時間時間時間
１６：４５～１８：４５

会会会会 場場場場 博多駅近くに移動して開催博多駅近くに移動して開催博多駅近くに移動して開催博多駅近くに移動して開催

参加参加参加参加費費費費 ４，０００円（税込）／名

～オムニチャネルを成功させるポイントとは？～

『オムニチャネルと戦略物流を学ぼう！』

◆セミナー・情報交換会へのお申込み方法

福岡会場

２０１５年

１０月１６日（金）

深見ビル 1階 D会議室 (博多駅３分）

福岡市博多区博多駅前福岡市博多区博多駅前福岡市博多区博多駅前福岡市博多区博多駅前4丁目丁目丁目丁目14番番番番1号号号号

TEL:092-411-4860 http://www.fukami-kousan.jp/

秋葉原秋葉原秋葉原秋葉原

受付受付受付受付 １３：２０～セミナーセミナーセミナーセミナー １４：００～１６：３０

定員定員定員定員 ３０名 申込締切申込締切申込締切申込締切 １０月１５日（木）

◆受講料

８８８８，０００円，０００円，０００円，０００円 １２，０００１２，０００１２，０００１２，０００円円円円 １５，０００１５，０００１５，０００１５，０００円円円円

講師２講師２講師２講師２
講師１講師１講師１講師１

株式会社イー・ロジット

チーフコンサルタント 角井 亮一

「決定版：オムニチャネル講座」

〜時代から取り残されるな！〜

１名様 ２名様 ３名様

無料 ４，０００円４，０００円４，０００円４，０００円 ７７７７，０００円，０００円，０００円，０００円
１名様

２名様 ３名様会員

一般

イー・ロジット主催セミナー

４人目以降1人

４人目以降1人

3,000円

3,000円



ＦＡＸでのお申込みは、以下を全てご記入後、０３－５８２５－１７２１へご送信ください。

尚、e-mailは正確にご記入願います。特にハイフンやアンダーバーは、見間違いの原因によりご案内をお届けできない場合がございます。

主催者 株式会社イー・ロジット

＜お問い合わせ＞イー・ロジットセミナー事務局 担当：清水 ☎０３－５８２５－１７２０

イー・ロジット主催セミナー◆プログラム＆講演テーマ・講師プロフィール◆

「決定版：オムニチャネル講座」〜時代から取り残されるな！〜」

「最新通販物流動向」〜即日配送の時代に、荷主と物流事業者は分かりあえるのか〜

株式会社イー・ロジット株式会社イー・ロジット株式会社イー・ロジット株式会社イー・ロジット チーフコンサルタントチーフコンサルタントチーフコンサルタントチーフコンサルタント 角井角井角井角井 亮一亮一亮一亮一

株式株式株式株式会社会社会社会社イー・イー・イー・イー・ロジットロジットロジットロジット 教育責任者教育責任者教育責任者教育責任者 清水一清水一清水一清水一 成成成成

1968年（昭和43年）10月25日大阪生まれ、奈良育ち。

上智大学経済学部経済学科（田中利見ゼミ）を3年で単位取得終了し、渡米。ゴールデンゲート大学からマーケティング専攻でＭＡ

取得。帰国後、船井総合研究所に入社。その後不動産会社を経て、家業の物流会社、光輝物流に入社。

光輝物流では、日本初のゲインシェアリング（東証一部企業）を達成。

2000年2月14日、株式会社イー・ロジット設立、代表取締役に就任。イー・ロジットは、現在１９０社以上から通販物流を受託する国内

NO1の通販専門物流代行会社であり、１７０社の会員企業を中心とした物流人材教育研修や物流コンサルティングを行う会社。

現在、日本語だけでなく、英語、中国語（簡体、繁体）、韓国語でも書籍を累計１４冊以上出版する。

2011年から戦略物流セミナーで話し続けているオムニチャネルについて、解説します。本セミナーを聞けば、一気にオムニチャネルの

理解を深めることができます。オムニチャネルについて知っている人でも、多くの先端事例と生の声からの分析を話しますから、聞く価

値があるはずです。オムニチャネルは、マーケティングでなく、サプライチェーンだということを学んで下さい。
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現場を持つ当社だからこそ伝えられる、最新の通販物流の現状についてお伝えします！！

プ
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第一部第一部第一部第一部

14:00～～～～15:20

第ニ部第ニ部第ニ部第ニ部

15:30～～～～16:30

参加会場参加会場参加会場参加会場 福岡福岡福岡福岡 ＜＜＜＜10月月月月16日（金）＞日（金）＞日（金）＞日（金）＞

お申込者様

(ご請求先)

貴社名： 業種

電話番号 FAX番号

氏名 e-mail

〒 住所

部署

役職

ご参加者①
氏名

情報交換会参加の可否

参加します／参加しません

ご参加者② 氏名

情報交換会参加の可否

参加します／参加しません

ご参加者③ 氏名

情報交換会参加の可否

参加します／参加しません

通 信 欄

ご記入は任意です。ご記入いただいた個人情報は、当該セミナーの運営と、弊社サービスに関する案内資料の送付に利用させていただきます。上記に記入漏れがありますと、ご参

加いただけない場合があります。［個人情報保護に関する記載事項] 事業者名：株式会社イー・ロジット。個人情報保護管理者：東京本部 戸村俊洋。個人情報に関する問合せ窓口：

代表取締役 角井亮一。個人情報に関する問合せ手段：本人または代理人により、上記問合せ窓口あて、自由形式の書面にて、お問合せください。ご本人からの問合せであることを

確認のうえ回答をさせていただきます。東京都千代田区神田和泉町1番地1-7。TEL: 03-5825-1720 ＦＡＸ 03-5825-1721

●1973年8月岩手県生まれ。日本大学経済学部卒業後、㈱ケーヨーに勤務。在庫管理、販売管理、人材管理など現場で実務経験を

積む。その後、医療業界に転進する。（財）筑波メディカルセンターでは、購買部門にてコクヨ㈱の＠オフィスを当時病院業界で

初めて財団全体に導入し事務用品購入のコストダウンを達成し、病院業界紙で注目される。電子カルテ導入、医療材料・医療機器

購入のコストダウンなど院内物流業務改革を達成させる。

●その後、アスクル㈱ に転進し、医薬品・医療機器通販事業の立ち上げに参画し、カタログ作成、医薬品医療機器専用センターの

立上げ、運営、営業まで幅広く活動する。現在は、流通・物流合わせて１８年以上の経験をもとに、これまでに300社、3000人以上の

社員研修を行う。現場での失敗から学んだ経験に基づく独自の図やイラストが満載のテキストやチームビルディングを盛り込んだ、

楽しく学べる研修が遠方＆多忙な物流・営業マンに好評。物流人材育成、コンサルティングを行い、成果を出し続けている。


