
2013年10月25日(金) 13:00～ 上野にて

＜セミナー内容＞

□ 広告費をかけているのに、売上がダイレクトに上がらない。

□ 費用対効果にしてもどれ位の効果が出ているか分からない。。。 という通販企業様へ

広告は商品を売るにあたって必要不可欠ともいえるツールです。しかし、どうやったら売り上げを伸ばすことの出来る費用対効

果の高い広告やHPの作成が出来るか？九州のネット広告市場のパイオニア、加藤公一レオ氏が数百回スプリットラン（A/Bテ

スト）を通して確立した売れる広告の仕組みを当セミナーにて公開いたします。

また、テイクフロンティア株式会社、佐野順平氏による「来月から、ECサイトの売上を１０％上げるDM戦略」も同時開催を予定し

ております。同社が年商数千万円～50億円クラスまで、大小さまざまなECサイトのリピーター獲得施策を通じて得た、究極のダ

イレクトメール戦略について公開いたします。

弊社からは次世代物流サービス（365日対応・当日配達）による、他社との物流の差別化とその効果をご案内いたします。

◇◆お申込みの詳細は、裏面をご覧ください◆◇

広告費をかければ商品が売れるというのは過去の常識。
実績データに基づく売れる広告の理由と仕組みを公開！！！

「どんな広告を展開すれば、売り上げアップにつながるか？」が分かる！
会社として広告費用をかけた分、その費用を効率的に回収したい。またその効果がどれ位なものか知りたい。

更に売り上げを伸ばすにはどのような戦略を立てればよいのかを知りたい！という成長志向の高い企業様向けセミナーです。

～セミナー・アジェンダ～

第1部：13:00～14:00 売れる広告の理由と仕組み

【講師】株式会社売れるネット広告社 代表取締役 加藤公一レオ氏

第2部：14:10～14:50 来月から、ECサイトの売上を１０％上げるDM戦略

【講師】株式会社TAKE FRONTIER 代表取締役 佐野順平氏

第3部：15:00～15:20 365日対応・当日配達を通しての他社との物流差別化

【講師】 株式会社イー・ロジット 眞鶴正仁

＜セミナー詳細＞

【日 時】 10月25日（金）12:45開場、13:00～15:45

【会 場】 東京都台東区東上野四丁目26番6号 上野ビル6F

上野駅徒歩7分 当日緊急連絡先 090-7989-4639（眞鶴）

【費 用】 ★参加費無料★

【対 象】 イー・ロジット既存クライアント様

【申込方法】 必要情報をご記入の上、メール、FAXまたはWEBより

「売れる広告の理由と仕組み」参加の旨ご連絡ください。

メール： eigyou@e-logit.com FAX：03-5830-3817

“売れる広告”の理由と仕組み
ECサイトはこう伸ばす!!

入谷口

会場

高速道路に
橋がかかっ
ているビル
の６Fです



講師：加藤公一レオ プロフィール

株式会社売れるネット広告社
代表取締役社長
加藤公一レオ

ブラジル・サンパウロ生まれ、アメリカ・ロサンゼルス育ち。
西南学院大学経済学部卒業後、三菱商事株式会社に入社。
その後、Havas Worldwide Tokyo、株式会社アサツーディ・ケイ（ADK）にて、
一貫してインターネットを軸としたダイレクトレスポンスマーケティングに従事し、
担当した全ての広告主のネット広告を大成功させる。

“やずやベストパートナー賞”受賞。
“Webクリエーション・アウォード Web人貢献賞”受賞。
ad:tech tokyo、ad:tech kyushu、日経デジタルマーケティング、
宣伝会議、通販新聞など講演多数。

お申し込みはこちらから

お申し込みは下記フォームにご記入の上、FAX 03-5830-3817  宛てにお申込みいただくか、

メールアドレスeigyou@e-logit.com 宛に、【お名前・ご連絡先電話番号・ご住所】を、ご記入の上ご連絡ください。

また、WEBからのお申し込みも可能となっております。 → http://www.e-logit.com/seminar/20131025FC.php

当日、会場にてお会いできることを心より楽しみにしております。

開催日：2013年10月25日(金) 13:00～ 上野駅徒歩7分 上野ビル6F イー・ロジット東京セミナールームにて

※個人情報は、当セミナーへのご案内や情報のご提供等、眞鶴正仁からお客さまへのご連絡以外の用途には一切利用いたしません。ご記入いただいた
個人情報はお客さまへのフォローアップのみに利用します。詳細はホームページ(http://e-logit.com)に記載のプライバシー・ポリシーをご参照ください。

お名前：

ご連絡先電話番号：

メールアドレス：

ご住所： （〒 － ）

会社名：

FAX番号：

講師：佐野順平 プロフィール

株式会社テイクフロンティア
代表取締役社長
佐野順平

千葉大学大学院在学中に、新卒採用のコンサルティングビジネスを立ち上げ、新卒採
用をスタートする企業への大学生集客・マーケティングを指導。
卒業後、大手外資系コンサルティング会社アクセンチュアに入社。2008年に、マーケ
ティングの総合コンサルティング会社TAKE FRONTIERを設立。

同社では150社を超える企業のマーケティングプロジェクトに従事し、2000人クラスの
セミナー集客から、ECサイトの業績1300％アップまで、90%を超えるクライアントの売
上・利益の向上を成功させる。

特に15年以上キャリアのある、ダイレクトメールのライティングに強みを持つ。

http://www.e-logit.com/seminar/

